Fundusze
Europejskie
Wiedza Edukacja Rozwdj

Rzeczpospolita Unia Europejska
Polska Europejski Fundusz Spoteczny

FORMALNO-PRAWNE ASPEKTY
WSPOLPRACY NAUKA-BIZNES

CoWinners

Lompm@cting Science and BusineEis

PROGRAM SZKOLENIA

Eil;’?;ﬁnnnmnnn
- LTI T T TR I
I w




_.._r.-- _.- .-_.‘ . -
1 Lo '-._:__, _-E .""l b .
o L .| . - :
sl v hdtonh o , e e
=il R "L, K — J
- - - L L1 2o
i 5 - = - Py
- AREREETEETEEEE |
= oy i
- g = [} If f S - -
= | r
-

MODUL |

Zarzadzanie wtasnoscia
intelektualna w projektach
naukowych i B+R

a) Zarzadzanie w relacjach wewnatrz
organizacjl dla jednostki naukowe]

| badawczo-rozwojowe],

b) Zarzadzanie w relacjach na zewnatrz
organizacji dla jednostki naukowe]

| badawczo-rozwojowe],

c) Funkcje praw wtasnosci intelektualne]
w komercjalizacii,

d) Rodzaje praw wtasnosci intelektualnej

a zdolnos¢ komercjalizacyjna wynikow badan

naukowych.

MODUL Ii

Kluczowe elementy procesu
komercjalizacji z punktu widzenia
prawnhego

a) Zagadnienia zwigazane z ochrona
poufnosci wynikdw badan naukowych,

b) Definicje, funkcje 1 ochrone know-how,
c) Etap poszukiwania kontrahentow

| wstepnych rozmow,

d) Etap negocjacji warunkow projektow,
e) Wykonywanie projektu, monitorowanie
| dokumentowanie jego przebieqgu,

f) Zasady budowania warunkow projektow
komercjalizacyjnych | B+R zapewniajace
trwatga efektywnosc¢ biznesowag w diugim
okresie czasu,

g) Metody projektowania spojnych

| prawidtowych umow dotyczacych
komercjalizacji.



MODUL Iii

Szczegotowe warunki
komercjalizacji w stosunku do praw
wiasnosci intelektualnej

a) Modele komercjalizacji praw witasnosci
intelektualne] do wynikow badan naukowych,
b) Przeniesienie praw, funkcje gospodarcze
| Jego skutki,

c) Licencja — rodzaje, funkcje gospodarcze

| iIch skutki,

d) Warunki stosowania przeniesienia prawa |
licenc)i w procesach komercjalizaci,

e) Budowanie szczegotowych modeli
biznesowych komercjalizacii,

f) Podziat praw pomiedzy partnerdow projektu
— dobre | zte praktyki,

g) Umowy konsorcjum w projektach
naukowych, B+R oraz komercjalizacyjnych,
h) Przechodzenie od umow dotyczacych
projektow naukowych do procesow
komercjalizacii.

MODUL IV

Formalno-prawne narzedzia
wspierajace pewnosc¢ i efektywnosé
komercjalizacji

a) Dokumentacja z zakresu wynikow
podlegajacych komercjalizacii,

b) Audyt pochodzenia wynikow
podlegajacych komercjalizacji | standardy
wymagane przy przygotowywaniu wynikow do
komercjalizacjl,

c) Prawidiowe postanowienia umow
dotyczace dyspozycji prawami wtasnosci
intelektualne] do wynikow projektow
naukowych,




d) Ustalanie podziatu praw do wynikow
projektow komercjalizacyjnych (innowacje
stworzone w trakcie komercjalizacji),

e) Modele wynagrodzenia z tytutu
komercjalizacjl,

f) Pozyskiwanie od partnerow biznesowych
Informacjl na temat przebiegu
komercjalizacjl,

g) Sposoby zapewnienia trwatosci warunkow
wspotpracy w ramach komercjalizacii.

MODUL V

Spotki celowe | komercjalizacja
przez aporty praw wiasnosci
intelektualnej

a) Spotki celowe 1 ich funkcje,

b) Sposoby wyposazania spotek w prawa do
wynikow naukowych oraz w prawa do dalszej
komercjalizacjl,

c) Pojecie | funkcja aportu w projektach
naukowych,

d) Know-how jako przedmiot aportu,

e) Mechanizmy wspierajace kontrole
korzystania przez spotki z aportow
dotyczacych wtasnosci intelektualnej.




